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mit Entwicklungsperspektive Verkaufsleitung

Pensum: 80-100 %
Arbeitsort: Homeoffice idealerweise in der Ostschweiz (Raum 6stlich von Zirich)
Eintritt: 2026 (3./4. Quartal)

Der Firmenverbund Cobinet AG ist ein Zusammenschluss von Technologieunternehmen aus
der Ostschweiz. Gemeinsam decken unsere Mitglieder ein breites Spektrumvon
Engineering Uber Prototypenbau bis zurindustriellen Fertigung ab.

Zur Starkung unserer Akquisekapazitaten suchen wir eine unternehmerisch gepragte
Personlichkeit im Verkauf. Die Position bietet mittelfristig Entwicklungspotenzialin
Richtung Verkaufs- und Marketingleitung.

Aufgaben

Verkauf / Akquisition

e Aktive personliche Akquise von Neukunden sowie systematischer Aufbau und
Entwicklung langfristiger Kundenbeziehungen

e Betreuungund Ausbauvon Key Accounts sowie Identifikation neuer
Geschaftsmoglichkeiten

e Regelmassige Kundenbesuche schweizweit (ca. 2-3 Tage pro Woche) zur
Entwicklung neuer Projekte und Pflege bestehender Kundenbeziehungen

e Gewinnung neuer Mitglieder fir den Firmenverbund

Marketing / Marktauftritt

e Mitwirkung bei der Weiterentwicklung der Marktprasenz des Firmenverbunds
(Website inkl. SEO, Newsletter, LinkedIn)

e Planungund Durchfihrung von Webinaren sowie Kunden- und Netzwerkanlassen

e EngeZusammenarbeit mit den Mitgliedsunternehmen des Firmenverbunds (ca. 40
Unternehmen) zur Entwicklung gemeinsamer Marktaktivitaten

e Strukturierte Rapportierung sowie Mitwirkung bei der Weiterentwicklung der
Verkaufs- und Akquisitionsaktivitaten



Anforderungen

Fachlich
e Technische Grundausbildung (z. B. Ingenieur, Techniker HF oder vergleichbar)
e Zusatzausbildungim Verkauf oder Marketing von Vorteil
e Erfahrungimtechnischen B2B-Verkauf und persénlicher Neukundenakquise
e FEigenesNetzwerkim Industrie- oder Technologieumfeld von Vorteil
e SichererUmgang mit digitalen Arbeitsmitteln (CRM, Cloud, Online-Kommunikation)

Personlichkeit
e Unternehmerisches Denken
e Freude anpersonlicher Akquise
e Kommunikationsstarke
e Ergebnisorientierte Arbeitsweise
e Hohe Selbstorganisation
e Bereitschaft zuregelmassigen Kundenbesuchen

Wir bieten

e Unternehmerische Tatigkeit mit grossem Gestaltungsspielraum

e Zugangzueinem starken Industrie-Firmenverbund mit rund 40
Technologieunternehmen

e Moderne, cloudbasierte Arbeitsumgebung

e Flexible Arbeitsorganisationim Homeoffice

e Langfristige Entwicklungsperspektive innerhalb des Firmenverbunds

Bewerbung

FUhlen Sie sich angesprochen und haben Freude daran, neue Marktchancen zu entwickeln
und Kundenbeziehungen aufzubauen? Dann freuen wir uns auf |hre Kontaktaufnahme.

FUr eine erste unverbindliche Auskunft steht Innen gerne zur Verfigung:

Andreas Russi

Cobinet AG

E-Mail: a.russi@cobinet.ch
www.cobinet.ch

Ihre Bewerbungsunterlagen kdnnen Sie uns gerne per E-Mail zustellen.
Diskretionist selbstverstandlich gewahrleistet.



